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Marknadstrender
Safe Access Solutions är väl positionerat

• Högre krav på säkerhet

• Befolkningstillväxt

• Urbanisering

• Brist på mark / Bygga på höjden

• Ökande lönekostnader



Fem kategorier med olika marknadscykler
Vi strävar efter balans för att minimera konjunkturkänslighet

• Fastigheter – nybyggnation och 
underhåll
• Infrastruktur 
• Industri
• Energi
• Geodesi & digitala lösningar
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Vår vision
Skapa säkra förhållanden för alla som 

arbetar i krävande miljöer



Safe Access Solutions
Med våra digitala lösningar hjälper vi våra kunder att vinna projekt

• Fallskydd, kantskydd, och trapptorn
• Systemställningar och väderskydd
• Skräddarsydda plattformslösningar



Säkra arbetsplatser
Hållbarhet - En naturlig del av vårt erbjudande



Våra strategiska byggstenar
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1. Tillväxt genom förvärv

En viktig del i att utveckla Safe Access Solutions är strategiska förvärv 

som kompletterar HAKIs verksamhetsfokus. En förvärvskandidat 

ska ha tydliga synergier med HAKI. Midway utvärderar löpande 

förvärvskandidater baserat på fastställda kriterier. Läs mer om 

förvärvsprocessen på sidan 12.

2. Organisk tillväxt

Den organiska tillväxten är prioriterad inom Safe Access Solutions. 

Strategisk uthyrning, understöttning, HAKIs e-handelsplattform, 

ökad digitalisering samt Vertemax lansering i Norden är några av 

de tillväxtinitiativ som är viktiga för den organiska tillväxten. 

3. Geografiskt fokus

Safe Access Solutions geografiska fokus är Europa som utgör 

kärnmarknaden. Koncernen arbetar för att stärka positionen 

i Centraleuropa, fransk- och tysktalande Europa och överväger 

en fortsatt expansion i Nordamerika, där såväl organisk som 

förvärvad tillväxt kan vara intressant. Nya förvärv har bidragit till 

att stärka positionen i Europa.

4. Marknadssegment med komplexa behov

Safe Access Solutions ser stora möjligheter att fortsätta att utveck-

las inom komplexa projekt för bland annat industri-, infrastruktur-, 

energi- som byggsektorn, som till exempel höga byggnader och broar. 

Systemställningar och moderna fallskydd är viktiga delar av dessa, 

ofta större projekt där Safe Access Solutions unika system passar väl in 

i bilden. Ett exempel är HAKIs understöttningsprojekt vid byggandet av 

en ny modern badanläggning vid namn Tøyenbadet i Oslo, då ett tak 

bestående av närmare 200 ton limträbalkar krävde stabil understött-

ning för att kunna anläggas på plats. 

5. Kundanpassa organisation och erbjudande

Safe Access Solutions kunder skiljer sig från varandra, och utifrån 

deras behov kan de delas in i två övergripande typer; traditionella 

kunder inom bygg och anläggning samt kunder som söker specifika 

tekniska lösningar, ofta av lite större omfattning. Baserat på dessa två 

kundtyper ska koncernen utveckla sin organisation och service utifrån 

kundernas specifika behov.

Genom lanseringen av en egen e-handelsplattform breddas kundba-

sen, med ett erbjudande som riktar sig till mindre kunder i bygg-

branschen som hemmabyggare, ställningsföretag, hantverkare och 

privatpersoner.

6. Förstärka erbjudandet till kunden

Safe Access Solutions arbetar löpande med att förbättra helhets-

erbjudandet inom säkerhet till kunden. Under flera år har Safe Access 

Solutions arbetat med att utveckla egna digitala verktyg som snabbt 

modellerar både enkla och komplexa lösningar och på så sätt 

möter de växande kraven från kunderna. HAKI 3D-scanning, 

HAKI Design Tool och HAKI BIM är tre verktyg som under namnet 

HAKI Configurator samverkar för att visualisera och förse kunden 

med fullständigt underlag oavsett projektets storlek. Affärsområdet 

utvecklar löpande många nya produkter och tjänster. 

Lanseringen av HAKIs egen e-handelsplattform är ett exempel på en 

tjänst som ökar tillgängligheten mot kund.

7. Optimera försörjningskedjan

För att kontinuerligt leverera produkter och lösningar på utsatt tid 

har HAKI utvecklat sin försörjningskedja. För att göra det med 

bibehållen kostnad har HAKI bland annat utformat en integrerad 

lagerstrategi utifrån produkter och kunder, optimerat antalet 

lagerenheter och deras placeringar samt analyserat och anpassat 

produktion och logistik utifrån den nya strategin. Genom centralisering 

och längre öppettider kan HAKI erbjuda en kortare leveranstid och 

högre servicegrad för flertalet produkter. Effektiviseringar i organisa-

tionen och skapandet av en mer enhetlig produktkatalog med enbart 

relevanta efterfrågade produkter bidrar till sänkta produktions-

kostnader och lägre kapitalbindning. Safe Access Solutions realiserar 

även synergieffekter från förvärvet av Vertemax genom att effektivisera 

försörjningskedjan, integrera avtal med leverantörer samt genomföra 

besparingar i logistikflöden.
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VAD?VAR?HUR?

SAFE ACCESS SOLUTIONS STRATEGISKA BYGGSTENAR

S A F E  AC C E S S  S O LU T I O N S  ·  S T R AT EG I 

Innehåll  Midway i korthet VD har ordet Safe Access Solutions Marknad Industrial Services Aktie och ägarbild CFO har ordet Finansiella rapporterHållbarhet 
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• Bordeaux och Lyon i Frankrike

• 12 anställda

• Omsättning 70 MSEK

• Produkter för temporära arbetsplatser – en fransk version av Vertemax

• Kantskydd
• Fallskydd
• Trappor

• Geografisk tillväxt i fransktalande Europa

• Portföljsynergier

• Inköps och produktionssynergier

Novakorp Systems
Förvärvades 1 juli 2022

Luma Arles arts centre



• Krieglach Österrike

• 60 anställda

• Omsättning 150 MSEK

• Produkter för temporära arbetsplatser

• Ställningar
• Kantskydd
• Formarbete
• Passagerar och frakthissar

• Produkter för områdesskydd och säkerhet

• Flyttbara staket
• Polis barriärer

• Geografisk tillväxt i tysktalande Europa

• Portföljsynergier

• Inköps och produktionssynergier

EKRO Kronsteiner
Förvärvades 1 oktober 2022



HAKIs E-handelsplattform
En ny kanal till marknaden och ett verktyg för geografisk expansion



Midway 2022

Omsättning

1 168
(863)

MKR

84
(74) 

MKR
EBITA

Bruttomarginal

31,0
(32,1)        

%

EBITA-marginal

7,2
(8,6)           

%
Antal anställda

2,60  
(2,12)        

KR
Vinst per aktie

310 
(244)      

ST



Utfall 2022
Nettoskuld på högre nivå kopplat till ökat rörelsekapital, investeringar
i strategisk uthyrning samt förvärv
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Midway Q1 2023

Omsättning

355 (281)

MKR

34 (36) 

MKR

EBITA

Bruttomarginal

31,5 
(32,7)        

%

EBITA-marginal

9,6    
(12,8)           

%
Antal anställda

0,70  
(1,02)        

KR
Vinst per aktie

313 (241)      

ST
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Utfall Q1 2023
Nettoomsättning ökar och EBITA-marginal på väg tillbaka

Mkr
26%
TOTAL 

TILLVÄXT 

4%
ORGANISK 
TILLVÄXT 

22%
TILLVÄXT 

FRÅN 
FÖRVÄRV



Utfall Q1 2023
Geografisk omsättning – en internationell koncern

Sverige 13%

Danmark 7%

Norge 25%

UK 30%

Österrike 10%

Frankrike 8%

North America 1%
Övriga 6%



Utfall Q1 2023
Nettoskuld minskar men är på högre nivå än tidigare perioder
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