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Safe Access Solutions Industrial Services

Midway 
Från konglomerat till industrialist



Safe Access Solutions är väl positionerat
Strävar efter att balansera kategorierna 

Marknadstrender:
• Högre krav på säkerhet
• Ökande lönekostnader
• Befolkningstillväxt
• Urbanisering
• Brist på mark / Bygga på höjden

Fyra kategorier med olika marknadscykler:
• Fastigheter – nybyggnation och underhåll
• Infrastruktur 
• Industri
• Energi



Vision
Safe conditions for everyone working in challenging environments
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Safe Access Solutions
Skapa säkra förhållanden för alla som arbetar i krävande miljöer

• Vertemax – fallskydd, kantskydd, och trapptorn
• HAKI – byggställningar och väderskydd
• Span Access – skräddarsydda plattformslösningar



HAKI driver utvecklingen av digitala lösningar inom ställningsbranschen, 

en integration av byggstandard (BIM) och gaming teknologi 

(Unity/Minecraft).

Med stöd från Norgeodesi, som är återförsäljare av Trimbles laser scanner, 

har HAKI lanserat en service där man skannar av byggnader som saknar 

ritningsunderlag. Den avlästa datan integreras in i HAKI BIM.

HAKIS D IG ITALA LÖSNING AR
E N  K L A R  K O N K U R R E N S F Ö R D E L  F Ö R  H A K I S  K U N D E R



1. Vår strategi levererar
2. Vertemax - ett viktigt förvärv
3. 2021 - Resultat och kassaflöden
4. 2022 - Första kvartalet

AGENDA



Vertemax Group Ltd
Säkert arbete på hög höjd

§ Barrier Systems
§ Catch fans
§ Personal fall arrest system
§ Stairways





Förvärvslogik - Vertemax

§ Lönsam tillväxt
§ Vertemax - tillväxt i Norden
§ HAKI - tillväxt i London
§ HAKI och Vertemax - Nordamerika och Östeuropa

§ Utökad produktportfölj
§ Ett substitut – ibland ett kostnadseffektivt alternativ till byggställningar
§ Närliggande produkt – används tidigt i byggprocessen, potentiell dörröppnare för HAKI

§ Synergier
§ Delade kunder
§ Delade depåer och lager
§ Produktion

§ På sikt en möjlighet att konsolidera en fragmenterad marknad 
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Midway 2021

Omsättning

863 
(588)

MKR

70      
(17) 

MKR
Rörelseresultat

Bruttomarginal

32,1 
(29,4)        

%

EBITA-marginal

8,6    
(2,9)           

%
Antal anställda

2,12  
(0,00)        

KR
Vinst per aktie

244 
(209)      

ST
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Midway Q1 2022

Omsättning

281 (175)

MKR

36 (9) 

MKR

Rörelseresultat

Bruttomarginal

32,7 
(30,3)        

%

EBITA-marginal

12,8
(5,1)           

%
Antal anställda

1,02
(0,55)        

KR
Vinst per aktie

241 (242)      

ST




